
Pourquoi devenir partenaire technologique avec Ringover

Nos partenaires technologiques sont des éditeurs SaaS qui ont 
développé des intégrations spécifiques entre leurs applications 
et Ringover. Leur objectif est d'offrir aux utilisateurs finaux une 
plus forte valeur ajoutée lors de l'utilisation de leurs applications. 
Les partenaires technologiques ont accès à la marketplace 
Ringover pour présenter leurs intégrations et leurs valeurs 
apportées.

Partenariat
Technologique

Qui est concerné ?

Rejoignez les leaders du marché SaaS déjà présents dans
notre écosystème de partenaires technologiques.

La marketplace Ringover

 √ Présence sur notre marketplace, à côté des 
leaders du marché. 

 √ Ouvrez-vous l'accès à l'écosystème des 
50 000 utilisateurs de Ringover dans plus 
de 60 pays répartis sur tous les continents. 

 √ Augmentez le nombre d'utilisateurs de 
votre produit grâce à des activités de co-
marketing. 
 

 √ Développer une offre sur-mesure pour 
vos clients (dialer intégré, synchronisation 

des logs d’appels, des contacts, des SMS, 
enregistrements d’appels, etc.) 

 √ Permettre à vos utilisateurs de gagner 
du temps et de l'argent en utilisant une 
solution logicielle combinée sur une seule 
plateforme. 

 √ Ringover vous accompagne tout au long du 
partenariat avec notre soutien technique, 
commerciale et marketing. 

 √ Augmentez vos sources de revenus.

Comment rejoindre notre marketplace ?

Nous vous accompagnons dans tous les domaines suivants :

Envoyez une demande
à l’équipe partenariat ici

Créez votre intégration
à l’aide de nos API et SDK

Validation de votre intégration
par notre équipe technique/dev

Affiliation de votre intégration
dans notre marketplace
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- Propulsez votre solution à côté des meilleurs acteurs du marché -

« Chez Axonaut comme chez Ringover, 
nous avons à cœur de faciliter la gestion 
commerciale des entrepreneurs.
C’est donc tout naturellement que nous nous 
sommes rapprochés pour lier un partenariat 
marketing et technologique de long terme. 
Axonaut et Ringover sont complémentaires et 
offrent ainsi une solution complète permettant 
d’optimiser les échanges commerciaux et 
réduire les tâches chronophages à faible 
valeur ajoutée. »

Paul DECHAZEAUX
Responsable partenariat

« Ringover fait partie des partenaires 
emblématiques de Sellsy depuis maintenant 
plusieurs années. Nous sommes ravis de 
collaborer avec un éditeur “made in France” 
qui partage la même énergie que nous pour 
mettre en avant cette belle complémentarité 
produit. Nous sommes convaincus que de tels 
partenariats sont la clé pour accompagner 
nos clients (et futurs clients) dans le 
développement de leur business. »

Charlotte BALLAIS
Partner marketing manager

« Ringover a grandi ces dernières années au 
sein des clients Zendesk. Il était évident de 
nous rapprocher pour apporter de nouvelles 
fonctionnalités à nos utilisateurs respectifs. 
Notre partenariat se développe avec des 
échanges fréquents entre nos équipes 
marketing et commerciales pour proposer 
des témoignages clients, des évènements et 
des offres spéciales.
Les équipes Ringover sont motivées pour la 
réalisation de nos objectifs communs dans 
un bel esprit de collaboration. »

Alex PAGES
Partners sales manager

Que disent nos partenaires tech ? 

50 000
utilisateurs

7 000 
clients

350
millions de minutes 

ont transité sur notre
réseau en 2022

250
collaborateurs

110
destinations

illimitées

5
bureaux

Paris, Lyon, Barcelone, 
Londres & Atlanta

Ringover en quelques chiffres

Vos avantages :

Bénéfice Détails

Soutien technique Recevez des recommandations de nos développeurs tout au long de la durée de vie de votre intégration.

Accès illimité aux API et SDK Accès illimité pour construire et gérer votre intégration avec Ringover en utilisant nos ressources développeurs intuitives.

Accès gratuit à un compte de test Vous aurez un accès débloqué à un compte Ringover multi-utilisateurs pour une utilisation de développement.

Présence sur la marketplace Présentation de votre intégration, incluant un lien vers votre site web, des visuels et une description de l'intégration.

Vidéo de présentation 
de votre intégration Une vidéo impactante pour illustrer ce que les utilisateurs de Ringover peuvent faire avec votre intégration. 

L’App du mois* Une mise en avant exclusive de votre intégration dans nos newsletters.

Post LinkedIn* Un post de LinkedIn (7 000 abonnements) dédié à faire connaître votre intégration à l'ensemble 
de la communauté sociale. 

Spotlight intégration* Attirez l'attention sur votre intégration grâce à un affichage dans la première ligne de la Marketplace Ringover.

Endossement RP Nous vous proposons une citation de notre responsable des partenariats qui sera utilisée 
dans les communiqués de presse à propos du lancement de la nouvelle intégration.

Technique

Go-to-market

Sales enablement

Pour aller plus loin

Webinaire commun Co-organisez un webinaire avec Ringover pour partager votre expertise sur un sujet attirant 
et générer des leads très qualifiés.

Témoignage client Un article et/ou une vidéo détaillée présentant le sentiment d'un client commun sur la façon dont il a utilisé votre 
intégration pour atteindre ses objectifs et améliorer son activité.

Co-rédaction d’articles blog Collaborons à l'échange de liens et à la rédaction d'articles en vue d'améliorer nos performances en SEO.

Mapping de compte Connectez-vous avec Ringover sur Reveal pour identifier rapidement nos audiences et opportunités communes.

Communauté Slack Collaborons dans un canal Slack privé dédié au partage de leads, de connaissance et à la collaboration sur des deals 
chauds.

Ressources d'aide à la vente Des one-pagers pratiques et d'autres documents axés sur la vente pour vous aider à conclure des deals plus 
rapidement.

Présentation à nos sales Présentez votre intégration et ses avantages uniques à notre équipe de vente.

Prêt à intégrer et à valoriser votre solution avec Ringover ?

Contactez-nous ici ou nous envoyer un mail sur

partners@ringover.com

Conditions de participation :
• Avoir une page d’intégration sur 

le Marketplace Ringover.
• Avoir Ringover listé sur 

votre site web.
• Un compte de test de votre app.
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